Tipos de intermediarios de evidencia

Como el término sugiere, los intermediarios de evidencia son entidades (o individuos) que trabajan ‘en medio’ de los tomadore
decisiones y los productores de evidencia. Apoyan a los tomadores de decisiones con la mejor evidencia y apoyan a los prodt
evidencia con ideas y oportunidades de tener un impacto con la evidencia. Hay muchos tipos de intermediarios de evidencia y
incluido los que tienen la tendencia de dedicar energia considerable especificamente en el uso de evidencia para apoyar la to!
decisiones. Algunos de estos intermediarios de evidencia pueden usar otras etiquetas para autodenominarse, como mediador
conocimiento.

Distinguimos entre:

¢ intermediarios que usan la evidencia en su propio trabajo (es decir, estan implicados en la toma de decisiones) y también ar
directamente la toma de decisiones de formuladores de politicas gubernamentales, lideres organizacionales, profesionales
ciudadanos

¢ intermediarios que usan la evidencia para apoyar directamente la toma de decisiones

* intermediarios que pueden producir conocimiento generalizable (p. ej. Para publicaciones en revistas cientificas con revisior
usar evidencia para apoyar directamente la toma de decisiones.

Para el primer y el segundo tipo general de intermediarios de evidencia, hemos incluido algunas entidades que no necesariarn
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